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Modernes Blended-Learning-Konzept

Mithilfe verstandlich aufgebauter Literatur lernen Sie sowohl in kompakten Prasenzveranstaltungen
als auch in Online-Seminaren und werden wahrend des gesamten Lehrgangs durch die Referenten
online betreut. Sie gestalten |hr Studium zeitlich flexibel, ohne groen technischen Aufwand und
werden optimal auf die IHK-Priifung vorbereitet. Die Prasenzveranstaltungen werden von den Dozen-
ten an dem jeweiligen Studienort und die Online-Seminare iiber die Lernplattform durchgefihrt. Zur
Reflexion vom Lernfortschritt stehen Hausarbeiten, laufende Ubungsaufgaben und eine Priifungs-
simulation passend zu den flnf Prifungsbereichen zur Verfligung und Sie werden systematisch an
das Anspruchsniveau der IHK-Priifungen herangeflihrt.

Lehrgangsaufbau

Prasenzphasen

Lernerfolgskontrolle

Selbstlernphasen
zu den Themenblocken
im Lernmanagementsystem




Unser Angebot fur Sie

Kompaktes Blended-Learning Modell, zugeschnitten auf berufsbegleitendes Lernen!

Der berufsbegleitende Lehrgang im Blended-Learning-Format bereitet Sie optimal auf die Priifung
zum/-r Gepriiften Fachwirt/-in fiir Versicherungen und Finanzen (IHK) vor. Seit 2002 haben mehr als
1000 Teilnehmer an unserem Angebot zur Vorbereitung auf die Prifung an verschiedenen Standor-

ten teilgenommen.

Ihre Vorteile

Bundeseinheitlich
anerkannter Abschluss

Innerhalb von 18 — 20 Monaten erwerben Sie den
Meisterabschluss der Branche im Rahmen der
IHK-Priifung.

Lehrgang passend fur lhre
personliche Lebenssituation

Die Weiterbildung wird onlinegestitzt durchgefihrt. :
Die Lerninhalte werden in Prdsenzveranstaltungen ‘
an lhrem Studienort und in Online-Seminaren orts-
unabhangig vermittelt. Ergdnzende Lehrmaterialien

und Aufgaben stehen Ihnen im Lernmanagement-

system zur Verfligung.

Erfahrene Dozenten
aus der Praxis

|hre Dozenten sind ausgewiesene Experten aus
der Praxis. Diese lehren Sie versicherungsfachli-
ches, betriebswirtschaftliches und rechtliches
Wissen.

Aufstiegs-Bafog

Sie erhalten im Rahmen des Aufstiegsforderungs-
gesetzes (AFGB) einen einkommensunabhangigen
Zuschuss in Hohe von 50 % der Lehrgangs- und
Prifungsgebiihren.

Bildungszeit nach IDD

Fur die Qualifizierung zum Gepruften Fachwirt
fiir Versicherungen und Finanzen erhalten Sie
bei erfolgreicher IHK-Prifung Bildungszeiten

nach IDD.
WEBCODE V7008 Frihjahr 18 Monate Monatliche Prasenzveranstaltungen
Mediengestiitzter mit wochentlichen Online-Seminaren

Lehrgang




Zulassungsvoraussetzungen IHK-Prufungen

Die Zeitangaben beziehen sich auf die Zulassung zum Fir den erfolgreichen Abschluss der Fachwirt-Fort-

ersten Teil der Priifung nach dem ersten Jahr bzw. bildung durchlaufen Sie folgende Teil-Priifungselemente:

1. Und 2. SemeS’[er. - nach ca. 1 Jahr:

Zur Priifung wird zugelassen, wer schriftliche Teilabschlussprifung Teil A — Steuerung

= eine mit Erfolg abgelegte Abschlusspriifung als und Fihrung sowie Marketing und Vertrieb
Kaufmann/Kauffrau fur Versicherungen und Finan- = im 2. Jahr:
zen (Versicherungskaufmann/-kauffrau) und danach schriftliche Teilabschlusspriifung Teil B — Personal-
eine mindestens einjahrige Berufspraxis oder fuhrung, Qualifizierung und Kommunikation, Produkt-

= eine mit Erfolg abgelegte Abschlusspriifung in einem management in de_r Wahlsﬂparte und Vertriebsmanage-
anerkannten kaufmannischen oder verwaltenden ment sowie mndliche Priifungen

Ausbildungsberuf und danach eine mindestens
zweijahrige Berufspraxis oder

= eine mindestens vierjahrige Berufspraxis nachweisen
kann.
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3. Semester

1.- 2. Semester

Facherkombinationen

Folgende Lehrgangsinhalte stehen fir das Blended-Learning-Konzept aktuell zur Verfiigung:

Geprufte/-r Fachwirt/-in

fur Versicherungen und Finanzen IHK

Vertriebsmanagement

1aus3
Sachversicherung Lebensversicherung Kranken- und
fiir private und und Betriebliche Unfallversicherung
gewerbliche Kunden Altersversorgung

1aus 4

Personalfiihrung, Qualifizierung und Kommunikation

Marketing und Vertrieb von Versicherungs- und Finanzprodukten

Steuerung und Fiihrung in Unternehmen

Vermogens-
versicherung

(inkl. KFZ)

fiir private und
gewerbliche Kunden



lhre starken Partner
in der Aus- und Weiterbildung

Uberregionale und Uberbetriebliche Bildungsangebote fiir die Versicherungs-

und Finanzdienstleistungswirtschaft an. Mehr als 15.000 Teilnehmer werden

jahrlich in DVA-Weiterbildungen geschult. Die Spezialistenlehrgange bietet die
DVA exklusiv fir Unternehmensgruppen an.

Die Deutsche Versicherungsakademie (DVA) bietet als Branchenakademie \
VA

Die Deutsche Makler Akademie ist der Spezialist in der Aus- und Weiterbildung Deutsche
fur Makler und Mehrfachagenten und bietet ein umfassendes Bildungspro- r Makler
gramm, das auf die speziellen Anforderungen unabhéngiger Vermittler in der J Akademie
Assekuranz- und Finanzdienstleistungsbranche zugeschnitten ist.
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(DMA) GmbH
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