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PRESSEMITTEILUNG 
 
Große Resonanz auf das 2009er Aus- und Weiterbildungsprogramm der Deutsche Makler Akademie 
 
Auf der diesjährigen DKM wurde das aktualisierte, ergänzte und optimierte Aus- und Weiterbildungsprogramm der 
Deutsche Makler Akademie (DMA) veröffentlicht: Neue top-aktuelle Fachtrainings im Bereich Vorsorge und Komposit, 
zusätzliche Vertriebs- und Managementtrainings, Trainings zur Persönlichkeitsentwicklung, Ausbau der Zertifizierten 
Weiterbildungen und raum- & zeitunabhängiges Aneignen von Maklerwissen über die Virtuelle Akademie. 
Das Weiterbildungsangebot wurde wie jedes Jahr an die aktuellen Marktgegebenheiten angepasst und orientiert sich an den 
damit verbundenen derzeitigen Anforderungen an Makler und Mehrfachagenten. Experten aus Fachausschüssen und 
Arbeitskreisen und die regelmäßige Befragung nach den individuellen Bedürfnissen unabhängiger Vermittler gewährleisten 
die Aktualität und Qualität der Seminare. Die Unterstützung der Fördermitglieder ermöglicht dabei günstige Seminarpreise 
für die Teilnehmer.  
 
Während der DKM rückte vor allem der Ausbau im Bereich der Zertifizierten Weiterbildung bei Vermittlern, 
Gesellschaften und Verbänden in den Fokus des Interesses, denn mit der Zertifizierten Weiterbildung der DMA wurde ein 
Nachweis für neutrale Beratungskompetenz geschaffen. Gemeinsam mit renommierten Wissenschaftlern, Maklern und 
Fachexperten wurde das Gütesiegel „Zertifizierte Beratungskompetenz“, Spezialisierungen zum Experten unterschiedlicher 
Fachrichtungen und der Studiengang „Geprüfte/-r Makler/-in Versicherungen und Finanzdienstleistungen“ konzipiert. Je 
nach Anforderung, Spezialisierung und individuellen Bedürfnissen können sich Vermittler weiterbilden und nach 
erfolgreichem Bestehen der Prüfungen ein Zeritifkat erwerben, das ihre Kompetenz sichtbar unter Beweis stellt.  
   
Dabei gibt es für Interessenten drei Möglichkeiten: 
Gütesiegel „Zertifizierte Beratungskompetenz“ als breite Qualifizierung 
Zielgruppe sind selbstständige Makler und Mehrfachagenten sowie Mitarbeiter aus Maklerunternehmen, die sich durch den 
Nachweis kundenorientierter und fachlich fundierter Beratung vom Wettbewerb abheben möchten. Die breit gefächerte 
Zusatz-Qualifizierung umfasst acht Seminare und qualifiziert Vermittler in allen für sie relevanten Bereichen. Zertifiziert 
wird die Weiterbildung durch die „Forschungsstelle für Qualifizierung im Versicherungswesen“ unter Leitung von Professor 
Dr. Fred Wagner von der Universität Leipzig und Professor Dr. Horst Müller-Peters von der FH Köln.  
 
Spezialisierung zum Experten unterschiedlicher Fachrichtungen 
Die Expertenweiterbildung wurde aufgrund der enormen Nachfrage im Bereich betriebliche Altersvorsorge ausgebaut. Der 
„Experte Investment (DMA/Frankfurt School of Finance & Management)“ wird nun neben dem "Experte Betriebliche 
Altersvorsorge (DMA)" als zusätzliche vertriebliche Kompaktweiterbildung angeboten. Zielgruppe sind selbstständige 
Makler und Mehrfachagenten sowie Mitarbeiter aus Maklerunternehmen, die sich aufgrund der Markterfordernisse in einem 
bestimmten Gebiet spezialisieren wollen. Zusätzliche Expertenweiterbildungen in den Sparten Krankenversicherung, 
Sachversicherung und Private Vorsorge sind in der Planung.  
 
Studiengang "Geprüfte/-r Makler/-in Versicherungen und Finanzdienstleistungen" 
Der neue vermittlerspezifische Studiengang auf Fachwirtniveau wird in Zusammenarbeit mit der Deutschen 
Versicherungsakademie (DVA) GmbH und dem VDVM durchgeführt und startet 2009. Das Studium ist modular 
aufgebaut, besteht aus vier Themenbereichen und umfasst insgesamt 36 Präsenztage innerhalb einer Dauer von ca. 15 
Monaten. Prüfungen über die Themenbereiche werden vor einem gemeinsamen Prüfungsausschuss aus DMA und DVA 
abgelegt. 
 
Besonders vorteilhaft und einzigartig für die Branche ist die Anrechung einzelner Module innerhalb der Zeritifizierten 
Weiterbildungen: Teilnehmer können einzelne Seminare nach ihren Interessenschwerpunkten besuchen und sich diese für 
ein Zertifikat anrechnen lassen, sofern sie die jeweilige Prüfung abgelegt haben. 
 
 
 
Raum- und zeitunabhängiges Lernen und Informieren bietet die Virtuelle Akademie der DMA. Über onlinegestützte 
Lernprogramme, Podcasts und weitere Informationsmedien können sich Nutzer der Virtuellen Akademie nach individueller 
Lerngewohnheit und Einstiegsvoraussetzung, räumlicher Situation, zeitlicher Verfügbarkeit und persönlichem Bedarf 
Maklerwissen aneignen. Neben kostenpflichtigen Angeboten stehen auch kostenfreie Onlinemedien zur Verfügung. 
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Kontakt und Anmeldung:  
Deutsche Makler Akademie gemeinnützige GmbH 
www.deutsche-makler-akademie.de 
Tanja Fichtel 
Tel. 09 21 / 75 75 8-61 
Fax 089 / 954 39 94 48 
Email: fichtel@deutsche-makler-akademie.de  
Web: www.deutsche-makler-akademie.de  
 

 
 
Über die Deutsche Makler Akademie 
(http://www.deutsche-makler-akademie.de) 
 
Die Deutsche Makler Akademie (DMA) bietet als gemeinnütziges Aus- und Weiterbildungsinstitut ein breit gefächertes 
neutrales Bildungsangebot für unabhängige Vermittler der Assekuranz- und Finanzdienstleistungsbranche. Namhafte 
Gesellschaften und Verbände aus der Branche unterstützen die DMA aktiv als Fördermitglied. Dieses Netzwerk sichert 
hohe Qualität, Neutralität, optimalen Praxisbezug und ermöglicht günstige Seminarpreise für Teilnehmer. 
Das Bildungsangebot orientiert sich am aktuellen Bedarf von Maklern: Angebote zur Basisqualifikation, Fach- und 
Vertriebstrainings zu Stärkung der Verkaufs- und Beratungskompetenz,  Trainingssequenzen für das Management und 
Angebote zur Profilierung und Stärkung der Persönlichkeit zählen zu den Sparten.  
 
 
Pressekontakt 
Verena Hofmann 
Deutsche Makler Akademie (DMA) gemeinnützige GmbH 
Unter den Eichen 7 / Haus F 
65195 Wiesbaden 
Telefon: +49 (0) 611 - 17 46 37 - 73 
Telefax: +49 (0) 611 - 17 46 37 - 79 
E-Mail: hofmann@deutsche-makler-akademie.de  
Web: www.deutsche-makler-akademie.de  
 
Bei Veröffentlichung freuen wir uns über ein Belegexemplar oder den entsprechenden Link. Herzlichen Dank! 


